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VPRAŠALNIK – TURISTIČNI PONUDNIK  - INCOMING AGENCIJA

1. Ponudnik in naslov:

2. E-mail in telefon: 

3. Spletna stran:

4. Naziv ponudnika (naziv za trženjsko prepoznavnost):

5. Za agencijsko prodajo moramo podrobno poznati in razdelati ponudbo, da lahko oblikujemo programe za en dan, pol dneva, nekaj ur… Prosimo za podroben opis turistične ponudbe, ki jo ponujate (degustacije, ogledi, doživetja....):
Doživetje (opis, čas trajanja):
Degustacija (opis, čas trajanja):
Ogled (opis, čas trajanja):
Drugo:

6. Pričakovana skupna dolžina ogleda?

7. Nudite storitve za individualne goste ali skupine? Kakšno je minimalno in maksimalno število obiskovalcev?



8. [bookmark: _Hlk116553055]Cene  turističnih storitev: trend v turizmu gre v smeri, da se število obiskovalcev manjša, zato je potrebno imeti narejeno tudi kalkulacijo za manjše skupine. Navedite cene za število oseb v tabeli, ki se vam ekonomsko izidejo. 

	[bookmark: _Hlk116553036]Št. oseb
	2 (par)
	4 (družina)
	8 (kombi)
	9-20 oseb
	Nad 20 oseb

	Doživetje
	
	
	
	
	

	Degustacija
	
	
	
	
	

	Ogled
	
	
	
	
	

	Drugo
	
	
	
	
	


[bookmark: _Hlk116553124]Pomembno pri cenah: agencije delujejo na provizijski sistem (npr. 10-15% provizije od storitve). Cena vaše storitve mora biti vedno enaka, zato kalkulacijo nastavite tako, da se vam izide tudi ob vključeni proviziji. 

9. Možnost nakupa izdelkov – imate poseben prostor za prodajo, ga načrtujete?

10. Kakšna je dostopnost za invalide?

11. Ali je ponudba vezana na sezono?

12. Ali nudite tudi vodenje v angleščini ali katerem drugem tujem jeziku?

13. Dostopnost za avtobuse in možnost parkiranja?

14. Ali vodenje na vaši destinaciji izvajate sami ali imate še kakšno 'rezervo'?

15. Ali ste pridobili kak prepoznaven certifikat (Green&Safe, Naše najboljše, itd.)

16. Ali lahko s svojo ponudbo povežete kakšno zgodbo? (izvor dejavnosti, družinska zgodovina, z območjem povezana legenda, …)


17. Kaj predstavljate kot vrhunec doživetja pri vas?

18. Ali se že povezujete z drugimi ponudniki v smislu trženja turističnih storitev?

DODATNO:
19. [bookmark: _Hlk116553199]Ali se želite tržiti preko turistične agencije Sončni vzhod?

20. Ali želite imeti pogodbene marketinške aktivnosti in trženje?


21. Kaj pričakujete od vključenosti v Incoming agencijo? 

[bookmark: _Hlk116553212]Ali želite:
a) Dodatna pojasnila
b) Pomoč pri oblikovanju ponudbe
c) Osebni obisk s predstavitvijo
d) Drugo:


[bookmark: _Hlk116553227]Vse dodatne informacije na: 
danijel@rasg.si; nusa@rasg.si
051 660 865; 041-371-682

V začetni fazi bomo začeli sodelovanje in oblikovanje turističnih programov s tistimi ponudniki, ki že imate izdelano in ovrednoteno ponudbo in ki boste izrazili jasno stališče o vključitvi v dodatni prodajni kanal. Za ostale ponudnike bo možnost vključitve v turistične programe vedno odprta in se lahko vključite, ko bo ponudba dozorela.
Stran 2

image1.jpeg
TtTI

o\)CANE
Lokalna akcijska skupi 53“
£5 LASOVTAR  Lokalna shcjta dapine d/ SeLA LAS)cha
P RLEKUA Bogastvo podeZelja
ob Dravi in v Slovenskih goricoh (OVSN S‘
SKA BV

{2 SLOVENSKIH GORIC

;_’f:,.-v




